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A kurzus célja a gazdaságpszichológia vizsgálódási területének fókuszában álló gazdasági viselkedés és 
pszichológiai vonatkozásainak tárgyalása az alábbi témakörök mentén:  
� A gazdaságpszichológia története, egyes területeinek vizsgálódási köre  
� A gazdasági viselkedés egyéni vetületei:  

– döntéselmélet és gazdasági döntéshozatal (a racionalitás problematikája, heurisztikák és 
torzítások, stratégiai döntések)  

– a fogyasztói döntések főbb jellemzői (intertemporális döntések, költekezés és megtakarítás stb.)  
– a pénz, a tulajdonlás, ill. a fogyasztás és szubjektív jóllét kapcsolatának pszichológiája  

� A gazdasági viselkedés társadalmi és globális szintű vonatkozásai:  
– laikus elméletek a gazdaságról  
– az adózás gazdaságpszichológiai megközelítései  
– fogyasztás és környezet (a fogyasztás etikai szempontú tárgyalása, környezettudatosság)  
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